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Entwicklung Ihrer Vertriebsstrategie

Verschaffen Sie sich Klarheit dartber,

wie Sie Ihren Markt beschreiben,

wie Sie dort erfolgreich vorgehen und

welche Ressourcen sie benétigen.

Inhalt

Zielgruppe

Ziele
Ergebnisse

Dauer
Gruppengrolle

Honorar

Sie legen fest welche Bezugspunkte Ihre Strategie
hart

Sie legen fest, in welchen Markten Sie vertreten
sein werden und wie Sie dazu vorgehen

Sie definieren Ihre Kunden und teilen diese in mog-
lichst homogene Gruppen ein

Sie erkennen und beurteilen den Wettbewerb und
erarbeiten Strategien um eigene Wettbewerbsvor-
teile zu entwickeln

Sie bewerten die mdglichen Vertriebswege und
entscheiden sich bewusst fur lhren Weg

Sie analysieren lhre Preispolitik und legen lhre
Preispolitik fur Ihre Produkte und Dienstleistungen
fest

Sie erarbeiten das erforderliche Zahlengerust zur
Steuerung lhres Vertriebs

Geschaftsfuhrer, Verkaufsleiter, Verkaufer, Account
Manager

Geeignet fur alle Branchen mit erklarungs-
bedlrftigen, hochpreisigen Produkten und Dienst-
leistungen

Sie schaffen Klarheit tber Ihr erfolgreiches Vor-
gehen im Markt

Sie legen bewusst fest welche Ressourcen Sie dem
Vertrieb zur Verfugung stellen

Sie schaffen sich ein Zahlengerust zur erfolg-
reichen Steuerung des Vertriebs

ca. 2 Tage
max. 6 Teilnehmer

Wir erstellen Ihnen gerne ein individuelles Angebot



